SYSTEM

Krakow, 19 marca 2007 r.

Oswiadczenie Zarzadu NTT System SA

W zwigzku z opublikowaniem w dniu 16 marca 2007 r. w Internecie przez Pana Jarostawa Supfacza
nierzetelnych informacji na temat spétki NTT System S.A. (artykut pt. ,Byt sobie raz przetarg”),
pragniemy poinformowa¢, ze Zarzad Spotki NTT System S.A. ziozyt do Komisji Nadzoru
Finansowego zawiadomienie o manipulacji instrumentami finansowymi poprzez rozpowszechnianie
w trakcie procesu book building nierzetelnych informacji na temat NTT System S.A. - tj. o czynie
0 ktérym mowa w art. 39 ust. 2 Ustawy z 29 lipca 2005 o obrocie instrumentami finansowymi
(Dz. U. 183 poz. 1538 z pézn. zm.).

Publikacja zawiera szereg nierzetelnych i tendencyjnych informacji oraz nie wyrazonych wprost
sugestii, ktdrymi autor chce narzuci¢ czytelnikom swdj obraz Spétki. W szczegdlnosci zwracamy

uwage na nastepujace punkty wskazywane w raporcie:

1. Udziat w przetargach MEN

NTT System S.A. nie brato udziatu w opisywanym przez Pana J. Suptacza przetargu na dostawe
sprzetu dla Ministerstwa Edukacji Narodowej. Spétka nigdy nie wystepowata w takim przetargu,
a jedynie jako najwiekszy producent komputeréw w Polsce w sposdb naturalny dostarczata sprzet
dla niektérych z integratordw - udziatowcow przetargu. Pan J. Suptacz (w charakterystyczny
dla siebie sposdb) nie pisze wprost, iz NTT System S.A. brata udziat w takich przetargach, jednak

caty tekst jest napisany tak, aby wywota¢ podobne wrazenie.

Skoro Spétka nie brata udziatu w przetargach, zatem z ich przebiegiem oraz ich wynikiem nie wigza
sie takze zadne czynniki ryzyka, na brak ktérych w Prospekcie emisyjnym NTT System S.A.
wskazuje Pan J. Supfacz. Struktura odbiorcow jest rozproszona i nie wystepuje uzaleznienie

od jednego odbiorcy, w tym w szczegdlnosci od MEN.

Nieprawda jest takze, ze - jak utrzymuje Pan J. Supfacz - dziatalno$¢ Spétki opiera sie w duzej
mierze na udziale w przetargach MEN. Prospekt emisyjny NTT System S.A. wyczerpujaco opisuje
strategie Spoétki, ktorej gtownymi zatozeniami sq:
e zwiekszenie udziatu w krajowym rynku komputerdéw stacjonarnych,
e eksport na duzg skale ustug (mocy) produkcyjnych do krajow Europy Zachodniej,
e zwiekszenie sprzedazy serwerdw oraz terminali,
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e redukcje kosztéw produkcji oraz obnizenie ryzyka spadku cen podzespotdw,

e rozpoczecie sprzedazy bezposredniej do klientow indywidualnych.

2. Wzrost rentownosci

Autor artykutu twierdzi, ze wzrost rentownosci Spoétki jest wydarzeniem jednorazowym, wybiorczo
pokazujac wyniki finansowe Spétki. Mimo, iz NTT System S.A. opublikowat prognozy wynikéw
na lata 2006 i 2007, Pan J. Supfacz pomija rentownos¢ w 2007 r., ktéra nie pasuje do zatozonej
przez autora tezy.

W 2005 r. wskazniki rentownosci istotnie wykazaty nadzwyczajny wzrost (z czego Pan J. Supfacz
wysnuwa daleko idace spekulacje), jednak jezeli pominaé¢ ten nietypowy rok, to wskazniki
rentownosci generalnie wykazujq statq tendencje rosnacg. Pan J. Suptacz nie dostrzega,
ze na wyniki Spétki wplyneta dosc istotnie wycena aktywow - gruntéw Spétki w Bielsku-Biatej,
w wyniku ktérej zysk brutto wzrdst o 1 637 tys. zt. Z kolei na wskaznik ROE w 2006 r. i 2007 r.
wptyw ma zmiana (wzrost) kapitatu zaktadowego.

Wskazniki rentownosci

Wskazniki rentownosci 2003 |2004 |2005 |2006P |2007P
Rentownosc¢ operacyjna 1,1% 0,2% 3,1% 1,4% 2,8%
Rentownos$¢ EBITDA 1,3% 0,3% 3,2% 1,5% 3,0%
Rentownos¢ netto 0,3% 0,8% 1,5% 1,5% 2,2%
ROE 5,3% 11,8% |21,8% |6,6% 10,6%

Zrédto: DM IDMSA na podstawie Prospektu emisyjnego

W zwigzku z rozwojem eksportu, efektami skali, zmianami w strukturze sprzedazy oraz skracaniem
cykli rotacji aktywami obrotowymi Spdtka wykazuje potencjat do dalszej, trwatej poprawy

rentownosci. Czynniki te zostaty pominiete w prezentowanej przez Pana J. Suptacza analizie.

3. Pozycja na rynku

Pan J. Suptacz zarzuca Spéice brak przewag konkurencyjnych, zaréwno wobec liderdw rynku
jak i firm tzw. ,matego montazu” oceniajac ja, jako nalezacq do kategorii $rednich spoétek na rynku.
Trzeba przede wszystkim zwroci¢ uwage na fakt, ze NTT System S.A. jest najwiekszym na polskim
rynku producentem komputeréow, zatem klasyfikowanie Spoétki jako podmiotu Sredniego, jest

naduzyciem.

Jako lider rynku Spétka charakteryzuje sie wciqz bardzo duzg dynamika rozwoju i wykorzystuje
efekty skali m.in. w postaci osiggania atrakcyjnych cen od dostawcow komponentow,
niedostepnych dla mniejszych graczy i typowych dystrybutorédw. W zwigzku z istotnym
zwiekszeniem mocy produkcyjnych i skali zamdwien, poprzez budowe nowego zakfadu -
efektywnos¢ kosztowa Spétki jeszcze wzrosnie.
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Aby udowodni¢ swojgq teze o S$rednich rozmiarach NTT System S.A., Pan J. Supfacz wyrywkowo
i tendencyjnie prezentuje zamieszong w Prospekcie emisyjnym tabele ,Najwieksze firmy
sprzedajace produkty informatyczne”, nie zamieszcza za$ tabeli ,Sprzedaz komputeréw
stacjonarnych”. NTT System S.A. nigdy nie twierdzil, iz jest najwieksza firma sprzedajaca produkty
informatyczne, jest za to bezdyskusyjnie najwiekszym w Polsce producentem komputeréw — majac
sprzedaz wieksza az o 73% od nastepnego na liscie HP i odpowiednio wiecej w stosunku
do Optimusa, PCF i Della. Trudno w takiej sytuacji o podmiot bardziej zastugujacy na miano lidera

rynku producentéw komputeréow.

4. Przewaga konkurencyjna

Pan J. Supfacz twierdzi, ze przyczyng mocnych stron i duzego udziatu w rynku firm tzw. matego
montazu - czedo, jak wskazuje, brakuje NTT System S.A. - sa takie wlasnosci jak elastycznosé,
mozliwosci dostosowania sktadanego zestawu do potrzeb klienta, koszty oraz ,personalizacja

produktu i szeroko rozumiane wsparcie serwisowo-szkoleniowe”.

Nalezy zwréci¢ uwage, ze Spotka posiada te wiasnosci, i ze - wtasnie by w petny sposob
wykorzystac¢ elementy przewagi konkurencyjnej - cele emisyjne Spoétki, ktore bedg realizowane w
latach 2007-2008, zaktadajg m.in.:

e utworzenie centrum szkoleniowego, ktérego gtdwna rolg centrum bedzie edukacja
obecnych i potencjalnych klientéw (szkolenia, seminaria, spotkania branzowe),
prezentowanie nowych produktdéw i rozwigzan oraz posrednio budowanie wizerunku na
rynku (réwniez poprzez angazowanie w system szkolen dostawcéw, ktérzy beda
wspoétfinansowac te szkolenia).

e rozbudowa centrum serwisowego, ktoéra zwigzana jest ze wzrostem produkcji. Obecnie
serwis ten dziata na zasadzie door-to-door (serwisowany sprzet wysytany jest pocztg
kurierska do serwisu na koszt NTT System S.A., po czym naprawiony sprzet wraca
przesytka kurierskg do wiasciciela). Spodtka rozpoczeta tez przygotowania do rozwigzan
ktére umozliwig serwis on-site (czyli serwisowanie sprzetu u klienta); aby maksymalnie
skroci¢ czas reakcji (od zgtoszenia do przyjazdu) oraz zredukowac koszty obstugi

e wdrozenie zautomatyzowanego systemu zamawiania komputerdw, ktéry umozliwi sktadanie
zaméwien on-line; - dowolne konfiguracje komputeréw z podzespotéw aktualnie
znajdujacych sie w magazynach centrum logistycznego. Wdrozenie tego systemu przetozy
sie na zwiekszenie konkurencyjnosci Emitenta poprzez petlng elastycznos¢ w mozliwosci
konfiguracji komputeréw przez klientédw, redukcje kosztéw oraz skrdécenie czasu realizacji

zamowien.

5. Fabryka Della

Nieprawda jest, co sugeruje Pan J. Suptacz, iz Spdétka nie pisze w Prospekcie emisyjnym
o planowanym uruchomieniu zaktadéw Della. Co wiecej, tekst o planowanej inwestycji Della Pan
J. Suptacz przepisat w swojej ,analizie”, stowo w stowo, z Prospektu emisyjnego NTT System S.A.

Trzeba sobie przy tym uswiadomié, iz Dell jest koncernem ogélno$wiatowym i fakt uruchomienia

Agencja Support Sp. z 0.0. Krakéw 31-504, ul. Zygmunta Augusta 7/3, tel. +48 12 431 25 51, +48 12 421 27 53, tel./fax +48 12 292 02 26,
www.agencjasupport.pl, biuro@agencjasupport.pl, Rejestracja Spotki: Sad Rejonowy dla Krakowa $Srédmiescia w Krakowie, XI Wydziat
Gospodarczy Krajowego Rejestru Sagdowego nr KRS 0000095316, NIP: 675-12-43-812, Kapitat zaktadowy 50 ooo PLN optacony w cato$ci



fabryki w Polsce nie oznacza zalania polskiego rynku komputerami Della - co znéw zdaje sie
sugerowac Pan J. Suptacz. Kierujac sie podobng logikg nalezatoby bowiem przyjaé, iz przeniesienie

produkcji do Chin oznacza zalanie produkcja rynku chinskiego.

Wiecej informacji:

Tadeusz Kurek

Prezes Zarzadu NTT System S.A.

ul. Osowska 84, 04-351 Warszawa

tel. +48 (022) 610 51 61, fax +48 (022) 610 39 58
e-mail: sekretariat@ntt.pl, www.ntt.pl

Niniejsza publikacja ma wytacznie charakter informacyjny. Informacje o publicznej ofercie akcji zostaty
opublikowane w prospekcie emisyjnym, dostepnym w wersji elektronicznej na stronach internetowych Spotki
pod adresem: www.ntt.pl oraz na stronie www Oferujacego: www.idmsa.pl
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